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   FICHA DE CANDIDATO LET’S GAME ASTURIAS
Importante: para preinscribirse en el Programa es necesario: 1. La inscripción a través de este formulario online, 2. Cumplimentar esta ficha de candidato y enviarla a letsgame@ceei.es. Plazo: 16 de marzo de 2015
	DATOS DE CONTACTO

	Nombre y apellidos Promotor: (persona de contacto/representante del proyecto en caso de dos o más promotores) 

Teléfono: 

Email:

Web:
_______________________________________________________________________
En caso de dos o más promotores, nombre del resto del equipo: 

	Promotor 2: 

Promotor 3:


……………..
	PERFIL DEL EMPRENDEDOR Y DEL EQUIPO

	Para cada uno de los promotores del proyecto:

	Formación
	

	

	Experiencia previa (relacionada o no con el proyecto empresarial)

	


	PROYECTO EMPRESARIAL


Marcar con una X lo que corresponda:
(Empresa existente 

(Proyecto empresarial/(Proyecto empresarial que necesita complementar equipo
	BREVE DESCRIPCIÓN DE LA EMPRESA (1 LÍNEA)

	


	ACTIVIDAD DEL NEGOCIO Y MERCADO OBJETIVO (DESCRIPCION DETALLADA )

	Actividad del negocio
Mercado objetivo




	OBJETIVOS, GRADO DE DESARROLLO O MADURACION DEL PROYECTO EMPRESARIAL, TECNOLOGÍA, VENTAJAS DEL PRODUCTO, INNOVACIÓN

	Objetivos que se plantean con este proyecto

Grado de desarrollo o maduración del proyecto empresarial
Tecnología 
Descripción del producto o juego o ventajas del producto
Innovación 

Necesidades económicas del proyecto empresarial



	DISTRIBUCIÓN Y MARKETING – PREVISIÓN DE VENTAS (JUSTIFICACIÓN)

	Modelo de negocio o explotación, modo de ingresos
Distribución y marketing

Previsión de ventas (justificar)



	RELACIÓN DE CLIENTES POTENCIALES CLAVE

	Relación de clientes potenciales clave 



	ALIANZAS / ACUERDOS ESTRATÉGICOS DE COLABORACIÓN (TECNOLÓGICOS / COMERCIALES)

	Alianzas, acuerdos estratégicos de colaboración (de índole tecnológico o comercial)



	NIVEL DE COMPETENCIA REAL O ESPERADA Y COMPETIDORES CLAVE. DIFERENCIACIÓN FRENTE A ELLOS

	Nivel de competencia real o esperada. Competidores clave
Diferenciación frente a ellos




	PRINCIPALES HITOS / LOGROS ALCANZADOS HASTA EL MOMENTO / SITUACIÓN ACTUAL DEL PROYECTO

	Principales hitos o logros alcanzados hasta el momento
Situación actual del proyecto. 


	OTRA INFORMACIÓN DE INTERÉS

	Otra información de interés, enlaces, etc. 


































































































































































































































































































































































